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Présentiel

BLOC 1 : Compréhension et analyse de son ecosystéme : secteur des hautes technologies et

fonctionnement des entreprises

S'informer pour se différencier et développer son esprit critique Présentiel 1
Economie générale - nv 1 Présentiel 2
Les fondamentaux du Marketing et la stratégie Marketing Présentiel 3
Gestion d'entreprise - nv 1 Présentiel 2
Droit du travail et des sociétés Présentiel 2
Veille et étude de marchés étrangers Présentiel 1
Personnal Branding Présentiel 1
Rédaction web & storytelling numérique : projet portfolio Présentiel 2
Collaborer avec son manager Présentiel 1
Conférence sur les enjeux du développement durable Présentiel 1
International Business day Présentiel 2
Doper sa cul’rlure numeérique : Iles n?uvelles ’ren,donces Tech (IA, Présentiel :
Cybersecurité & Blockchain, réalité augmentee, chat GPT efc.)

Business English : Professional Life Présentiel 2

BLOC 2 : Detection et développement des opportunités d'affaires

Communication Présentiel 1
Social Selling - nv 1 Présentiel 1
Outils de productivité (CRM/Google sheet) Présentiel 1
Evaluer/analyser la performance commerciale de I'entreprise Présentiel 2
Cycle de vente Bto C & B to B Présentiel 1
Acquisition de prospects & prise de RDV B to B Présentiel 2
Web marketing Présentiel 3

Business English : Prospection internationale Présentiel 2



BLOC 3 : Investigation et reformulation du besoin client
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