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Modules

Hors Bloc

rée / Business Week

Toolbox

Soft Skills for Sales

Bloc 3 : ouverture, investigation et reformulation du besoin client

Vendre avec les neurosciences

Value selling & provocative selling

Evaluation bloc 3




EURIDIS MANAGEMENT
7 rue Moncey 75009 PARIS

Mémoire professionnel

Accompagnement Mémoire écrit : étude de cas commercial

Soutenance mémoire cas de vente

Tél. : 01 55 99 98 30

Note: Ce d n'est pas

| et peut faire I'objet de modifications afin de répondre a des impératifs d'ordre pédagogique.




